erso la meta del
1974 il Bangla-
desh fu colpito
da una violenta inon-
dazione, seqguita da
una grande carestia
che portd alla morte
migliaia di persone. Il
paese era comunque
sempre devastato da
calamita naturali per
cui la maggior parte
della popolazione vive-
va in una condizione di
estrema poverta.

Yunus, uomo di larghe
vedute, comprese che
tale poverta non era
dovuta alla pigrizia

delle persone, bensi al
carente sostegno da

parte delle strutture
finanziare del paese.
Fu cosi che decise
di mettere la scienza
economica al servizio
della lotta alla pover-
ta, inventando il mi-
crocredito. Il primo
prestito fu di soli 27
dollari, che prestdé ad
un gruppo di donne del
villaggio di Jobra, che
producevano mobili
in bambu. Esse erano
costrette a vendere i
prodotti del loro lavoro
a coloro dai quali ave-
vano preso in prestito
le materie prime ad un
prezzo da essi stabili-
to. Questo riduceva il

margine di guadagno
di queste donne e le
condannava d alla po-
verta. D'altra parte,
le banche tradizionali
non erano interessa-
te al finanziamento di
progetti tanto picco-
li che offrivano basse
possibilita di profitto a
fronte di rischi elevati.
Soprattutto le banche
non avevano alcuna
intenzione di conce-
dere prestiti a donne,
tanto piu se non pote-
vano offrire garanzie.

Yunus e i suoi colla-
boratori cominciarono
a recarsi in centinaia
di villaggi del Bangla-

desh, concedendo in
prestito pochi dollari
alle comunita, somme
minime che servivano
per attuare iniziative
imprenditoriali. Il mi-
crocredito non & una
forma di elemosina,
ma un vero e proprio
prestito con tanto di
piano di ammortamen-
to, anche se si cerca di
tenere in conto gli in-
teressi della clientela.
Nel 1976 Yunus fondo
la Grameen Bank, ca-
ratterizzata dall’ero-
gazione, senza vincoli
di garanzia, di importi
di basso ammontare
a persone in difficolta

o0 escluse dal credito
tradizionale. Piu della
meta dei clienti finan-
ziati dalla Grameen in
Bangladesh (circa 7
milioni) si & sollevata
dalla poverta estrema.
Di questi il 97% sono
donne.

Sull’'esempio della
Grameen Bank, che
oggi € la quinta banca
del Bangladesh, diver-
se “Organizzazioni non
Governative” (ONG)
internazionali han-
no adottato nel corso
degli ultimi venti anni
programmi di microfi-
nanza/microcredito, al
fine di integrare pro-
getti d'intervento a so-
stegno dell’'economia
locale dei Paesi in via
di Sviluppo. La Grame-
en Bank si pone come
obiettivo di sviluppare
capitale umano, capi-
tale sociale.

Queste, in breve sin-
tesi, le notizie fornite
dalla Prof. Luisa Bru-
nori, dell’lUniversita di
Bologna, che ha tenu-
to una specifica confe-
renza sul Microcredito
in occasione di una
delle riunioni conviviali
del Soroptimist Inter-
national, riguardante
I'idea del gruppo come
beneficiari.

“Per chiedere un pre-
stito - ha sottolineato
Luisa Brunori - ti devi
mettere insieme ad
altre quattro persone
che vogliono fare un
loro progetto, dopo-
diché il prestito viene
dato non al gruppo,
ma ad ogni singola
persona. Quello che
si vuole ottenere €& la
responsabilizzazione di
ogni persona a fron-
te del suo personale
progetto, dopodiché il
gruppo di 5 persone
si incontra settimanal-
mente per la creazione
dei progetti individua-
li e la restituzione del
debito. Ciascuno aiuta
|” altro a raggiungere il
suo personale obietti-
vo. Questo ci dice che
un sistema del gene-
re aiuta a costruire

lebUoneNnonIZ1e

Microcredito, sotto le Torri un Master

un sistema relaziona-
le sociale basato sulla
collaborazione; il bene
relazionale per eccel-

lenza & I|'amicizia: &
paritetico, & recipro-
co, & gratuito e gene-
ra un bene in sé che
e lo scambio. Allora il
gruppo serve per |l'ap-
punto per fare si che
la poverta diventi svi-
luppo”. Quando & stato
domandato per quali
motivi vengono eroga-
ti i prestiti della banca
Grameen, & statorispo-
sto che "Anche questo
e basilare: produzio-
ne, casa, istruzione e
particolari prestiti per
i mendicanti. Questa
struttura di concessio-
ne tramite il microcre-
dito vuole aiutare lo
sviluppo delle persone,
creando dei luoghi di
vita decenti, luoghi di
lavoro, eventualmen-
te la casa, istruzione e
consapevolezza. Prin-
cipi ispiratori sono la
fiducia (non c'é alcu-
na garanzia reale) e il
passaggio dalla cari-
ta al credito: ‘dammi
un pesce e mangero
un giorno, insegnami
a pescare e mange-
ro tutta la vita'. Cio &
trasferibile al discorso
degli aiuti umanitari,
e credetemi che il pas-
saggio dalla carita al
credito & concettual-
mente di una difficolta
pazzesca. Perché, da
un lato, chi da natu-
ralmente, genera una
dipendenza su cui ha
un ritorno narcisisti-
co non indifferente ‘io
son buono’; dall’altro

la dipendenza da parte
dalla persona che ri-
ceve e che ha paura,
e fraqgile.
Il valore dell'autoim-
piego: il lavoro indipen-
dente restituisce alla
persona una piu ampia
possibilita di incidere
sul proprio destino, in-
segna a diventare atti-
vi e responsabili”. Nel
corso del meeting, un
ospite ha domandato
a che cosa servivano
tutte quelle belle teorie
economiche se la gen-
te moriva di fame e la
Relatrice ha evidenzia-
to che: "La risposta era
nel gruppo e nelle sue
potenzialita: se si af-
fronta un luogo nuovo
e si ha paura si prenda
per mano un’altra per-
sona e se in due avete
paura prendete un ter-
Z0 e cosi via per trova-
re una soluzione che
vi dia il coraggio tutti
insieme per avventu-
rarvi. Le donne, come
sappiamo, sono coloro
che hanno cura della
prole e chi si occupa
delle donne si occupa
anche della famiglia”.
Nella sua conclusione la
Brunori ha tenuto a co-
municare che I'Universi-
ta di Bologna ha creato
un Master per operatori
di microcredito ed € in
procinto di creare una
figura professionale
specifica individuando i
minimi standard neces-
sari ad attestare la ca-
pacita di operare in tale
direzione.
Rosanna Scipioni
Presidente
Soroptimist Bologna
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